Twoja droga
do wolnosci finansowej!
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Wydrukuj sobie te checkliste, powies przy biurku, na lodéwce lub potdz
W miejscu, ktore bedzie dla Ciebie widoczne codziennie.
To pomoze Ci wytrwac w swoich postanowieniach.

Czesc!

Jestem niezwykle szczesliwa, ze razem
Ze Mmna wyruszasz w prawdopodobnie
najciekawsza podrdoz w swoim zyciu!

To podroz, ktora—mimo ze dotyczy pieniedzy —wcale nie kreci sie wokot nich.
Bo tu chodzi o Twoje bezpieczenstwo finansowe, wzrost pewnosci siebie,
umiejetnos¢ poradzenia sobie w kazdej sytuacji, oraz, przede wszystkim,
o uwolnienie Twojego czasu na te wszystkie wspaniate osoby i rzeczy, ktore
kochasz i ktore sprawiajg, ze zycie ma sens i jest po prostu przyjemniejsze.

Dla mnie ta podrdz jest zrodtem radosci, satysfakcji i wielu wspaniatych
wspomnien. Jednoczesnie, jest to droga petna wyzwan, ale i ogromnej sa-
tysfakcji, gdy pokonujesz kolejne jej etapy.

Zreszty, sprawdz samal!




ZANIM PRZEIJDZIESZ DO CHECKLISTY, PRZECZYTAJ TO!

Najwiekszg zaleta tej checklisty jest to, ze daje Ci ona klarownosé¢ kolejnych
krokéw na drodze do wolnosci finansowej. Wiekszos¢ z nas nie osiggneta swo-
ich celow finansowych (i jakichkolwiek innych) wcale nie dlatego, ze jest leniwa,
lecz dlatego, ze w codziennym pospiechu i milionie spraw do zatatwienia braku-
je nam jasnych, przejrzystych celow. Jesli czujesz, ze masz zbyt wiele na gtowie,
a mimo Twoich wysitkow i czestych refleksji nad zyciem nadal krecisz sie w kotko,
prokrastynujesz i brakuje Ci sprawczosci — to ta checklista jest dla Ciebie!

Droga do wolnosci finansowej jest prosta i ustrukturyzowana - ale bywa cza-
sochtonna. Jest to wielka zyciowa przygoda, ktéra — w zaleznosci od tego, jaki jest
Twoj obecny finansowy status — moze zajac¢ Ci kilka lat, a nawet kilkanascie lat.
Ale jednoczesnie, jest to przygoda wspaniata, bo juz sama droga do ostatecznego
celu nauczy Cie bardzo duzo: jestem przekonana, ze z miesigca na miesiagc bedziesz
stawata sie coraz bardziej wytrwata, pewna siebie, ale i... coraz szczesliwsza.

Wspinanie sie¢ na kolejne poziomy to ciekawy proces sam w sobie! Zaden po-
ziom nie jest ,dobry"” ani ,zty” — Twoje dtugi czy stabe zarobki moga wynikac z wielu
przyczyn od Ciebie niezaleznych. Ale nawet jesli startujesz od najnizszego poziomu,
nadal masz szanse na osiggniecie stabilnosci, komfortu oraz wolnhosci finansowe.
Kluczowe jest to, ze w koncu wiesz, jaka droga doktadnie prowadzi do tych celow.

Im wyzej jestes na drabinie, tym tlatwiej jest Ci przeskakiwaé¢ na kolej-
ne stopnie. Nie zniechecaj sie wiec, gdy jest Ci trudno na poziomie 1 lub 2
— to normalne. Wiekszos¢ z nas nie rodzi sie w bogatych rodzinach i musi sa-
modzielnie zapracowac¢ na swodj komfort finansowy czy wrecz bogactwo.
Ale pdzniej bedzie tatwigj! Wysitek wiozony na poczatku Twojej drogi bardzo Ci sie
optaci. Walczysz o wspaniaty cel, wiec nie pozwal zbic sie z drogi w jego kierunku.
Wierze w Ciebie!



JAK PRACOWAC Z CHECKLISTA?

Zacznij od wyodrebnienia, na ktérym poziomie jestes.

1. Dla danego poziomu przeczytaj liste PRIORYTETOW i pracuj
konkretnie nad tymi priorytetami. Nie rozpraszaj sie!

2. Gdy poczujesz, ze mozesz pretendowac juz do kolejnego poziomu,
to sprawdz, czy osiggnetas EFEKT KONCOWY dla danego poziomul.

Jesli nie — wroc¢ do priorytetow dla obecnego poziomu i nadal nad
nimi pracu.

Jesli tak — gratulacje! PrzejdZz na wyzszy poziom i przeczytaj, jakie
nowe PRIORYTETY masz przed soba.

3. Za kazdym razem, gdy przeskoczysz na kolejny poziom, wyznacz
sobie jakas nagrode za swoj wysitek. CELEBRUJ kazdy sukces
I ciesz sie nim!




\

ZALEZN

JESTES NA TYM POZIOMIE, JESLI:

<L @

L] Polegasz na kims$ finansowo (rodzice, partner/-ka).

NI pracujesz zarobkowo lub Twoje zarobki sg na tyle niewielkie,
ze nie databys rady sie samodzielnie z nich utrzymac.

B rosiadasz dtugi inne niz kredyt hipoteczny (kredyty konsumpcyjne).

PRIORYTET: '

v WALKA Z DLUGAMI, POKRYCIE KOSZTOW ZYCIA

V B Jesli nie pracujesz: poszukaj pracy i zacznij zarabia¢ whasne pieniadze.
B Jesli pracujesz, ale masz niska pensje:

. Negocjuj podwyzke (jesli to mozliwe, zréb dodatkowe szkolenie,

zdobadz praktyczne umiejetnosci).
. Pomysl o przebranzowieniu.

. Zmien prace na lepiej ptatna.

B Jesli masz dtugi:

. Wyodrebnij dtug, ktdry jest najwyzej oprocentowany i zacznij sptacac go najpierw.

. Niech Twoim priorytetem bedzie pozbycie sie dtugdw, nawet kosztem
krétkoterminowego zaciskania pasa.

N\
EFEKT KONCOWY: V

B Niemasz dtugow, oprocz kredytu hipotecznego.
B Zarabiasz swoje pienigdze.

B Twoje zarobki pokrywajg w catosci Twoje koszty zycia.




JESTES NA TYM POZIOMIE, JESLI:

\

WYPLACALN

<L @

Zarabiasz na tyle duzo, aby pokryc¢ swoje regularne wydatki
(mieszkanie, jedzenie, czasem drobne przyjemnosci).

Nie posiadasz dtugow konsumpcyjnych — ewentualnie jedynie
kredyt hipoteczny.

Zyjesz od wyptaty do wyptaty i musisz liczy¢ kazdy grosz.

Nie masz zadnych oszczednosci albo jedynie minimalne
oszczednosci.

Przeraza Cie perspektywa niespodziewanych wydatkow:
gdyby pojawit sie wiekszy wydatek, musiatabys poprosi¢ kogos
o pienigdze lub zadtuzycC sie.

PRIORYTET: .

N4

BUDOWA OSZCZEDNOSCI

v ] Jesli pracujesz, ale masz niska pensje:

. Negocjuj podwyzke (jesli to mozliwe, zrob dodatkowe szkolenie,
zdobadz praktyczne umiejetnosci).

B Pomysl o przebranzowieniu.

. Zmien prace na lepiej ptatna.

B Jesli nie mozesz dostaé podwyzki lub nie chcesz zmieniaé
pracy etatowej:

. Zatdéz dodatkowy biznes po godzinach, by uzyskac¢ dodatkowe zrédto przychodu



NZ

v B Jesli jestes przedsiebiorczynia:

. Przejrzyj swoje produkty i zobacz, czy wszystkie sa rentowne.

[l  Zbadaj przyczyny ewentualnej stabej sprzedazy niektérych produktéw — i wyeliminuj
te produkty lub podszkol swoje umiejetnosci sprzedazowe.

. Sprobuj stworzy¢ jakis skalowalny produkt lub wycenic¢ wyzej produkt juz istniejacy.

. Wyeliminuj niepotrzebne wydatki/koszty.

B Niezaleznie od tego, jak zarabiasz: regularnie buduj oszczednosci
- Twoim celem jest zbudowanie finansowej poduszki bezpieczen-
stwa.

N\
EFEKT KONCOWY: V

Nie masz dtugow, oprocz kredytu hipotecznego.

Rata kredytu hipotecznego nie przekracza jednej trzeciej
Twoich regularnych przychodow.

Twoje przychody sa wyzsze niz Twoje koszty zycia.

Regularnie odktadasz pienigdze na oszczednosci.

Masz zbudowang poduszke bezpieczenstwa, czyli oszczednosci
pokrywajace 6-krotnos¢ Twoich miesiecznych wydatkow.

Nieprzewidziane wydatki nie wytracityby Cie z rownowagi i nie
zaburzytyby Twojego bezpieczenstwa i niezaleznosci finansowe).




JESTES NA TYM POZIOMIE, JESLI:

\

STABILN

<L @

Zarabiasz na tyle duzo, aby pokryc¢ swoje regularne wydatki oraz
mozesz pozwoliC sobie na wydawanie pieniedzy na przyjemnosci.

Masz zbudowang poduszke bezpieczenstwa, czyli oszczednosci
pokrywajgce co najmniej 6-krotnos¢ Twoich miesiecznych wydatkow.

Regularnie odktadasz pienigdze na oszczednosci.

Nieprzewidziane wydatki nie wytracityby Cie z rownowagi
i nie zaburzytyby Twojego bezpieczenstwa i niezaleznosci finansowej.

Nie posiadasz dtugow konsumpcyjnych — ewentualnie jedynie
kredyt hipoteczny.

Rata kredytu hipotecznego nie przekracza jednej trzeciej Twoich
regularnych przychodow.

Jestes jednak zalezna od jednego gtdwnego zrodta dochodu (praca
etatowa, a w przypadku przedsiebiorczyn: jeden gtéwny produkt

— a jesli masz dodatkowy biznes/produkt, to nie przynosi

on dochoddw lub sg one mikroskopijne.



PRIORYTET:

N4
4

DYWERSYFIKACJA ZRODEL PRZYCHODOW
] Jesli pracujesz na etacie:

. Zatdz dodatkowy projekt/biznes po godzinach, by uzyskaé¢ dodatkowe
zrodto przychodu.

B Pracuj nad uzyskaniem stabilnych przychodéw z tego Zrédta.

B Jesli jestes przedsigbiorczynia:

. Przeanalizuj swoj gtéwny produkt, generujacy najwieksze (lub jedyne) przychody.

[ Serawdz, czy mozesz zautomatyzowac przychody, tj. przeksztatci¢ ten produkt
w skalowalny produkt oraz uwolni¢ swéj czas.
. Zacznij pracowac nad nowym produktem, uzupetniajgcym Twoja oferte.

Stworz rézne produkty dla klientéw posiadajacych rézne mozliwosci finansowe
i rozne potrzeby — aby dotrzec¢ do jak najszerszej grupy.

B Zacznij inwestowaé swoje pienigdze:

. Poduszke bezpieczenstwa ulokuj w ultrabezpiecznych aktywach
(np. obligacjach detalicznych Skarbu Panstwa).

. Stwoérz portfel dlugoterminowych inwestycji, oparty np. o fundusze ETF.

N\
EFEKT KONCOWY: v

Zarabiasz na tyle duzo, aby pokryc¢ swoje regularne wydatki oraz
mozesz pozwoli¢ sobie ha wydawanie pieniedzy na przyjemnosci.

Masz zbudowana poduszke bezpieczenstwa, czyli oszczednosci
pokrywajgce co hajmniej 6-krotnos¢ Twoich miesiecznych wydatkow.

Posiadasz wiecej niz jedno zrodto regularnych przychoddw (etat + wtasny
biznes; etat + dochody z napisanej ksigzki; co najmniej 2 produkty
zarabiajace w Twoim biznesie, itd.)

Nie posiadasz dtugow konsumpcyjnych — ewentualnie jedynie
kredyt hipoteczny.

Rata kredytu hipotecznego nie przekracza jednej trzeciej Twoich
regularnych przychoddw

Twoje oszczednosci masz przynajmniej czesciowo zainwestowane
dtugoterminowo.




POZIOM 4

KOMFORT

JESTES NA TYM POZIOMIE, JESLI: v

4

Zarabiasz znacznie wiecej niz wydajesz.
Masz zbudowana finansowa poduszke bezpieczenstwa.

Twoje oszczednosci sg przynajmniej czesciowo zainwestowane
(poduszka finansowa, dtugoterminowe inwestycje).

Posiadasz wiecej niz jedno zrédto regularnych przychodow
(etat + wiasny biznes; etat + dochody z napisanej ksigzki; co najmniej
2 produkty zarabiajgce w Twoim biznesie, itd.)

Jesli jedno ze zrédet przychodu by znikneto (,wyschito”), to mogtabys
utrzymac sie z drugiego zrodta).

Nie posiadasz dtugow konsumpcyjnych — ewentualnie jedynie
kredyt hipoteczny.

Rata kredytu hipotecznego nie przekracza jednej trzeciej Twoich
regularnych przychodow.



PRIORYTET:

V PRZYCHODY PASYWNE

Y B Zadbaj o rozwéj swojego biznesu:
. Przeanalizuj produkty, na ktérych zarabiasz w swoim biznesie.

Co najmniej jeden z nich zamien na produkt w petni skalowalny lub:

. Stworz nowy, w petni skalowalny produkt (mozliwosci: ebooki, ksigzki, kursy online,
nagrania wideo, itp.).

Jak najczesciej deleguj prace, by uwolni¢ swoj czas.

B Dywersyfikuj swoje inwestycje:

. Rozwijaj swoj portfel dtugoterminowy o rézne inwestycje: akcje, ETFy,
spotki dywidendowe, nieruchomosci, inwestycje alternatywne, itd.

. Niech Twoim priorytetem bedzie pozbycie sie dtugdw, nawet kosztem
krotkoterminowego zaciskania pasa.

N\
EFEKT KONCOWY: v

B Posiadasz w duzym stopniu zautomatyzowany biznes, oparty
o skalowalne produkty.

Twoje inwestycje przynosza Ci przychody pasywne.

N

B tacznie przychody z Twoich biznesow i inwestycji sa w stanie pokry¢
Twoje koszty zycia.

B Posiadasz wiecej niz jedno zrodto regularnych przychodéw
pasywnych (biznes + nieruchomosci/dywidendy; kilka réznych skalo-
walnych produktow, przychody z kilku réznych nieruchomosci, itd.)

Jesli posiadasz kredyt hipoteczny — rata kredytu jest w catosci
pokrywana z dochoddw pasywnych.




JESTES NA TYM POZIOMIE, JESLI:

\

NIEZALEZN

<L @

Posiadasz w duzym stopniu zautomatyzowany biznes,
oparty o skalowalne produkty i/lub:

Twoje inwestycje przynosza Ci przychody pasywne.

tacznie przychody z Twoich biznesdw i inwestycji sg w stanie pokryc
Twoje koszty zycia.

Posiadasz wiecej niz jedno zrédto regularnych przychoddow pasywnych
(biznes + nieruchomosci/dywidendy; kilka réznych skalowalnych
produktow, przychody z kilku roznych nieruchomosci, itd.).

Jesli posiadasz kredyt hipoteczny — rata kredytu jest w catosci
pokrywana z dochoddw pasywnych.

Mozesz mieszkac gdzie chcesz — Twoje przychody nie zalezg
od Twojego miejsca zamieszkania.



PRIORYTET:

v WZROST PRZYCHODOW PASYWNYCH

Y B Zwiegkszaj liczbe swoich przychodéw pasywnych
(np. kolejne nieruchomosci, dywidendy) i/lub:

B Zwiekszaj dochody z konkretnych grup dochodéw pasywnych
(np. wiecej inwestycji w ETFy dywidendowe oparte o szerokie
indeksy akgcji).

B Kontroluj koszty swojego zycia: staraj sie nie wpasé w putapke
wydawania wiekszej ilosci pieniedzy niz to, co zarabiasz.

N\
EFEKT KONCOWY: v

B Posiadasz w duzym stopniu zautomatyzowany biznes, oparty
o skalowalne produkty.

Twoje inwestycje przynosza Ci przychody pasywne.

]

B tacznie przychody z Twoich bizneséw i inwestycji sg w stanie pokry¢
Twoje koszty zycia.

B Posiadasz wiecej niz jedno zrédto regularnych przychodéw pasyw-
nych (biznes + nieruchomosci/dywidendy; kilka réznych skalowal-
nych produktow, itd.).

Jesli posiadasz kredyt hipoteczny — rata kredytu jest w catosci
pokrywana z dochoddw pasywnych.




POZIOM 6

OBFITOSC (aka: WOLNOSC FINANSOWA!)

JESTES NA TYM POZIOMIE, JESLI: v

4

B Zarabiasz wiecej, niz potrzebujesz.

B Spedzasz dnitak, jak chcesz.

. Masz czas na korzystanie z zycia, dbanie o siebie i bliskich oraz
na wszystko to, co jest dla Ciebie najwazniejsze.

PRIORYTET: '

N4
4

CIESZENIE SIE ZYCIEM | DOCENIANIE KAZDEJ CHWILI

Gratulacje!

Na tym poziomie to Ty jestes scenarzystka wtasnego zycia.
Docen to i wykorzystaj ten przywilej jak najlepiej.

Na tym poziomie doskonale wiesz, czym jest wolnosc¢ finansowa i korzy-
stasz z niej. Zyjesz swoim wymarzonym zyciem i nie musisz martwic sie
O pienigdze.

B Nic nie musisz, ale wcigz mozesz:

Dbac o swoje zdrowie.
Spedzac czas z najblizszymi.
Podrézowac po swiecie.
Pomagac innym.

Pracowac nad celami, ktére zmieniajg Swiat na lepsze.




Swietnie, ze dgzysz do wolnosci finansowe;.
Z nami ta droga bedzie tatwiejsza.

Zapisz sie do newslettera
Girls Money Club,

aby otrzymywac nowinki ze Swiata finanséw
oraz praktyczne wskazowki.


https://dashboard.mailerlite.com/forms/846524/116990361849562148/share
https://dashboard.mailerlite.com/forms/846524/116990361849562148/share
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